
VERTRIEBSOUTSOURCING FÜR IHREN 
DAUERHAFTEN ERFOLG: IQVIA™ CONTRACT 
SALES AND MEDICAL SOLUTIONS 
Sie suchen kompetente Vertriebsunterstützung für die Erschließung 
einer neuen Zielgruppe oder eines Marktes für Ihre Produkte? Durch die 
intelligente Kombination von flexiblen Sales-Kapazitäten mit Kennzahlen, 
Zielgruppeninformationen, IT-Tools und Consultingexpertise zur optimalen 
Marktbearbeitung sind wir Ihr verlässlicher Partner.

Mit unserem breiten Lösungsportfolio bieten wir Ihnen integrierte Vertriebs-
lösungen aus einer Hand – zugeschnitten auf Ihren individuellen Bedarf.

Woher bekomme ich flexible Vertriebskapazitäten für mein Projekt / 
Produkt, die die erforderliche Fachkompetenz gewährleisten und 
kurzfristig abrufbar sind?

Welche Zielgruppen haben das größte Umsatzpotenzial für uns, über 
welche  Vertriebskanäle erreiche ich sie am besten, und in welcher 
Frequenz?

Welche Ressourcen benötigen wir, um unsere Zielgruppen zu erreichen? 
Wie sieht die optimale Ressourcenverteilung und Außendienst-Gebiets-
aufteilung aus?

KÖNNEN SIE SICH DIESE FRAGEN BEANTWORTEN?



0

Komplettaus-
stattung inkl.
Smartphone, 
Laptop, iPad, 

Drucker/Fax, PKW

Integriertes
Competency 
Management
(inkl. IQVIA 

Coaching Tool)

Recruitment &
Team-Aufbau

Monitoring & 
Tracking von 
Operational / 

Sales KPIs

Territory 
Alignment (ZG der 
Kunden, ergänzt

durch IQVIA-Know 
How) 

Monitoring
der Produkt-

Verordnungen und 
finale ROI-Analyse

Führung & Project 
Management

Modernes
CRM-System
(“MI touch”) 

Beispiel: Integriertes Lösungsmodell

Steering 
Committee

Kunden / IQVIA                   

Regionalleiter

Außendienst-
mitarbeiter

Project
Manager / ADL

- anteilig -

Ihre Ansprechpartnerin: 
Dr. Andrea Kuschel-Barthel 	      T: +49 621 84508 364 	 E: csms.germany@iqvia.com

WAS WIR FÜR SIE TUN KÖNNEN

DAS IST IHR NUTZEN

SIE HABEN INTERESSE AN DEN IQVIA CONTRACT SALES AND 
MEDICAL SOLUTIONS ODER SPEZIFISCHE FRAGEN? 

Unsere maßgeschneiderten Paketlösungen verbinden Data & Analytics mit flexiblen 
Sales-Kapazitäten:    

Vollständige Abdeckung Ihres Bedarfs: von Pharmaberater bis 
Produktmanager, als Exklusivteam oder „CoPromotion“, Dienstleistung oder 
Arbeitnehmerüberlassung, über alle Zielgruppen hinweg 

Projektmanagement: Steuerung des Projekts, Reporting, als Dienstleistung auch 
Mitarbeiterführung sowie Erfolgskennzahlen (KPIs) zur Performance-Messung

Commercial Effectiveness: zur optimalen Zielgruppenbearbeitung und 
Performance-Messung (z. B. Marktanalyse, Targeting, Ressourcenoptimierung 
und -allokation)
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18Erschließung neuer 

Zielgruppen und Märkte

Optimale Vertriebseffizienz 
durch IQVIA Commercial 
Effectiveness als „Plus“ 

Unabhängigkeit von internen 
Ressourcen durch Arbeitnehmer- 
überlassung (befristet) oder in 
der Dienstleistung mit flexiblen 
Laufzeiten

Planungssicherheit: klare Kosten- 
struktur ohne Risiken für Sie

mailto:csms.germany%40iqvia.com?subject=

